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Samenwerkingsdocument

Dit document is opgesteld om een samenwerkingsbasis te vormen voor een succesvolle koplopersgroep met
gedreven Facilitaire partijen. De groep richt zich op afvalpreventie, het voorkomen van afval en toewerken
naar zero waste. Het doel van de koplopersgroep is dat de betrokken partijen hun diensten leren aanbieden
met minder materiaalgebruik. Het gevolg daarvan is afvalvermindering bij hun klanten.

GEZAMENLUKE BHAG

De FM-koplopersgroep laat binnen 3 jaar zien dat ketensamenwerking leidt tot een optimale
dienstverlening met innovatie oplossingen. Hierdoor zijn en blijven zij koploper in het reduceren van
restafval tot 0% voor 2025 en voegen vanaf 2026 enkel nog waarde toe aan reststromen.

Binnen de koplopersgroep Hierbij nemen wij de Wij streven met elkaar een

zorgen wij voor een actief verschillende organisatie succesvolle samenwerking

programma dat aansluit bij belangen in acht: na door de volgende

de individuele belangen: waarden te respecteren en
na te leven:

* Handvaten
toepassen bij

klanten
* Inspiratie * Bewustwording * Avontuurlijkheid
« Kennisdeling * Doelstellingen * Behulpzaamheid
* Samenwerking behalen * Openheid
* Synergie * Partnerships * Moed

Binnen de FM koplopersgroep creéren wij een veilige omgeving, door de onderstaande afspraken:

VEILIGE LEEROMGEVING

* Er wordt vertrouwelijk om gegaan met informatie die binnen de groep wordt gedeeld;

* We houden rekening met verschillende bedrijfsbelangen binnen de koplopersgroep (concullega’s);
* We zijn transparant in onze communicatie;

* Wat binnen de groep besproken wordt zal niet zonder overleg buiten de groep worden gedeeld.
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BUITENSHUIS

JUN - JUL 22 SEP - DEC 22

Stap 1 #kickoff Stap 3 #samenkomjeverder

Kennismaking, opstellen van Drie gezamenlijke sessies met een inhoudelijke-,

samenwerkingsdocument, bepalen BHAG, uitleg ontwikkel- en samenwerkingscomponent. Geleerde

klantcases en vervolgstappen. lessen worden samengevat in een
communicatiedocument.

Stap 2 #klantcases Stap 4 #borging

Kwantitatieve en kwalitatieve analyse van zelf Borging van de gewonnen input in het inkoop- en

ingebracht klantcase(s). verkoopproces met als output een handleiding of

stappenplan die concreet ingaat op hoe
afvalpreventie en zero waste geborgd kan worden.
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