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Inleiding 
Het doel van dit document is het schetsten van een route om de innovatie zo goed en volledig 

mogelijk te implementeren. Om de realisatie van dit project te ondersteunen is het zaak een duidelijk 

beeld te schetsen aan de opdrachtgever. Met dit beeld is voor de opdrachtgever duidelijk welke 

stappen hij moet ondernemen om de innovatie succesvol uit te voeren. Bij het geschetste komt kijken 

wat de kosten van het concept zijn en hoe deze kosten te verantwoorden zijn, welke risico’s bij het 

project komen kijken en natuurlijk niet onbelangrijk wat het de opdrachtgever/het bedrijf oplevert. 

Met de realisatie strategie wordt de slagingskans van de innovatie hopelijk vergroot. 

BMC (Business Model Canvas) 
Om de business case in te leiden is er een BMC gecreëerd. In een BMC wordt duidelijk hoe het 

bedrijfsproces van VVB er in de toekomstige situatie uitziet en hoe de innovatie daarin past en het 

bedrijfsproces verandert. In het BMC worden ook de activiteiten en geldstromen van VVB zichtbaar. 

Het BMC-model is als volgt opgebouwd:  

- Waarde propositie 

- Klantsegmenten 

- Klantrelaties 

- Kanalen 

- Kernactiviteiten 

- Kerngrondstoffen 

- Kernpartners 

- Kostenstructuur 

- Inkomstenstromen 

Elk bouwsteen van dit model is een belangrijke pilaar binnen bedrijfsproces van VVB. Dit kan gezien 

worden als een blauwdruk waarin duidelijk wordt hoe de innovatie binnen het bedrijf past. 



Implementatie Fase 1 
Zodra de opdrachtgever akkoord voor de implementatie van de innovatie heeft gegeven wordt er een 

start gemaakt met de realisatie door draagvlak te creëren bij stakeholders binnen en rondom het 

bedrijf. Dit zijn onder andere: medewerkers in de buitendienst, mechanisatie bedrijven/dealers en 

opdrachtgevers/klanten. Het creëren van draagvlak is niet voor elke stakeholder hetzelfde daarom 

wordt het hier opgesplitst. 

 

Medewerkers in de buitendienst 
Voor de medewerkers van VVB wordt er een informatiepresentatie gegeven. Tijdens deze presentatie 

wordt verteld wat de geplande veranderingen zijn en op welke termijn deze veranderingen worden 

doorgevoerd. Daarnaast wordt hier gepresenteerd hoe het dagelijkse werk van de medewerkers 

verandert en welke voordelen voor hen ontstaan door de veranderingen. Verder worden de 

medewerkers in overleg met hen regelmatig gevraagd naar hun mening. Hun kennis van de dagelijkse 

gang van zaken is belangrijk bij zaken als de aanschaf van een nieuw voertuig of een nieuwe machine. 

Niet alle medewerkers willen hieraan meedoen. Voor hen wordt een 3-maandelijkse infographic 

verstrekt zodat zij goed op de hoogte blijven met welke veranderingen VVB bezig is. 

 

Opdrachtgevers/klanten (particulier/bedrijf) 
Om de klanten op de hoogte te houden van de veranderingen van VVB wordt er maandelijks een post 

geplaatst op Instagram. Deze post’s maken duidelijk wat VVB doet voor de energietransitie en welke 

andere veranderingen VVB zich mee bezig houdt. Dit is vooral gericht op particuliere klanten en 

kleine tot middelgrote bedrijven. 

 

Opdrachtgever (Eibe) 
VVB heeft een nauwe samenwerking met Eibe. Met Eibe wordt persoonlijk contact gezocht. Met het 

persoonlijke contact wordt er overlegd over prijsbepalingen tussen de twee bedrijven en hoe 

werkzaamheden mogelijk veranderen voor beide bedrijven. 

 

Mechanisatie bedrijven/dealers (Voets, ELM en Van Leeuwen trucks) 
Deze bedrijven worden benaderd door VVB om te bespreken wat VVB van plan is en welke rol de 

leveranciers hierin kunnen spelen. Hierbij kan worden gedacht aan het beschikbaar stellen van 

machines om deze vroegtijdig buiten te testen en nieuwe ontwikkelingen binnen en buiten de sector 

te implementeren. 

 

Implementatie Fase 2 
In fase 2 worden alle verandering beschreven die moeten plaats vinden binnen VVB om de innovatie 

te laten slagen. Een belangrijke start is het implementeren van de maatregelen die genomen worden 

op de huidige situatie. Hierbij worden er over een tijdbestek van een jaar meerdere toolboxen 

georganiseerd over verschillende onderwerpen. Tijdens elke toolbox (informatieve presentatie voor 

het personeel) wordt 1 onderwerp geïntroduceerd om de verandering geleidelijk door te voeren. 

Denk aan: banden op spanning houden, het nieuwe draaien met shovels en zwaarder materieel, de 



implementatie van HVO-100 brandstof als hernieuwbaar alternatief voor diesel en route optimalisatie 

om de gereden kilometers te verlagen in deze volgorde behandeld worden, de genoemde volgorde 

start met makkelijke veranderingen die direct impact hebben en werkt zo door naar de veranderingen 

met een langere implementatie tijd. Een belangrijk punt om te melden is dat de prijs van HVO-100 

35,3% hoger is dan diesel. Bij volledig overstappen op HVO100 zullen de reiskosten dus ook met 35% 

omhoog moeten.  

Tegelijkertijd met de implementatie van deze veranderingen wordt er samen met een aantal van de 

onderhoudsmedewerkers een nieuwe bus ontworpen en aangeschaft voor het elektrische werken. 

Op dit moment biedt MAN nog geen elektrisch bedrijfsvoertuig aan waarmee meer dan 200 km mee 

te rijden is daarnaast is deze bus een omgebouwd elektrisch bedrijfsvoertuig geen elektrisch 

ontworpen bedrijfsvoertuig. De enige volledig elektrische ontworpen bus is de Volkswagen ID.Buzz, 

dit is een nieuwe elektrische bedrijfswagen van Volkswagen. VVB zal een Volkswagen ID.Buzz 

aanschaffen. De ID.Buzz wordt direct ingezet voor de particuliere werkzaamheden om gegevens te 

verzamelen over de prestatie en de werkbaarheid van de bus. Deze gegevens worden meegenomen 

naar de aanschaf van een nieuwe elektrische bus. 

Voor de aanleg werkzaamheden is het iets ingewikkelder. Ten eerste wordt er ook voor deze groep 

een Volkswagen ID.Buzz aangeschaft om in te zetten bij het uitvoeren van kleinere aanlegprojecten. 

Daarna worden er een elektrische 3.5 ton graafmachine en accupakket aangeschaft voor het 

uitvoeren van kleinere aanleg projecten. Zodra de werkzaamheden met de nieuwe machine lopen 

wordt er een grote stap gemaakt. Er wordt een investeringsplan gemaakt voor de aanschaf van een 

elektrische vrachtwagen. Naast het investeringsplan wordt er besproken hoe rijroutes voor deze 

vrachtwagen er uitgaan zien, dit met oog op de nog gelimiteerde actieradius. 

Met de initiële overgang in het wagenpark worden er verschillende tests uitgevoerd om te kijken hoe 

de elektrische vrachtwagen en de bedrijfsprocessen daar het best op in te richten zijn. En op de 

middellange tot lange termijn worden stapsgewijs steeds meer elektrische bedrijfsvoertuigen 

aangeschaft om bedrijfsvoertuigen met fossiele brandstof te vervangen. Er zal worden geselecteerd 

op de leeftijd van de bedrijfsvoertuigen en de gemiddeld gereden afstand per week. De bussen die 

gemiddeld het verst rijden worden zo laat mogelijk vervangen.  Ondertussen gaat de ontwikkeling van 

de de accu’s verder en zullen een steeds grotere actieradius krijgen.  De afschrijvingsprijs van 

elektrische bus wordt wel 66,7% zo hoog maar zakt naar 11,13% wanneer ervan uit wordt gegaan dat 

de afschrijvingstermijn 5 jaar langer loopt (Bijlage 3.0, Pagina 15). 

Tijdlijn 
De tijdlijn geeft de benodigde acties in chronologische volgorde weer en geefteen tijdsindicatie voor 

de implementatie. 

- April 2024: Presentatie verschillende stakeholders (medewerkers buiten, opdrachtgevers, 

leveranciers). 

o Gemaakt door Linda van Vliet 

o Gepresenteerd door Martijn Walvis/Henk van Vliet 

- Mei 2024: Social media berichten en nieuwsbrief voor bestaande klanten. 

o Gemaakt door Linda van Vliet 

o Gepost door Linda van Vliet 

- Juli 2024: Overleg met verschillende voertuig leveranciers en dealers. 

o Mark van Vliet/Henk van Vliet/Marco van Vliet 



- Augustus 2024: Aanschaf eerste, elektrische onderhoudsvoertuig (elektrische Volkswagen ID. 

Buzz). 

o Volkswagen dealer in Waddinxveen 

- Augustus 2024: Betimmering elektrisch onderhoudsvoertuig in overleg met buitendienst 

medewerkers. 

o Hebi (betimmeringsbedrijf) 

o Mark van Vliet 

- September 2024: Bedrijfsfeest voor ingebruikname van het nieuwe, elektrische voertuig. 

o Georganiseerd door Linda van Vliet/Henk van Vliet 

- Januari 2025: evaluatie gebruik elektrisch onderhoudsvoertuig + verbeteringen doorvoeren 

en uitstootvrij werken aanbieden als extra optie op offertes. 

o Medewerkers buitendienst/Henk van Vliet/Marco van Vliet/Mark van Vliet/Martijn 

Walvis 

- Februari 2025: Aanschaf elektrische 3.5 ton graafmachine + klein accupakket (voor welk 

apparaat/ voertuig?) + (aanschaf/ ontwerp?) elektrische aanleg bus. 

o Marco van Vliet/ Marco Terlouw 

- Juli 2025: evaluatie van elektrische graafmachine, klein accupakket en elektrische bedrijfsbus 

+ verbetering doorvoeren. 

o Medewerkers buitendienst/Henk van Vliet/Marco van Vliet/Mark van Vliet/Martijn 

Walvis 

- November 2025: aanschaf elektrische vrachtwagen 

o Marco-/Henk-/Mark van Vliet/Martijn Walvis 

- December 2025: optimaliseren kostenplaatje op basis van ervaringen + verder uitwerken 

investeringsplan. 

o Marco-/Henk-/Mark van Vliet/Martijn Walvis 

 

  



Risicoanalyse 
Om de innovatie tot een succes te brengen is het van belang om de risico’s die zich mogelijk voor 

doen te noteren en een toepasselijke oplossing voor elk risico te bedenken. In de tabellen hieronder 

worden er risico’s die zich mogelijk voordoen tijdens en na de implementatie behandeld. In de tabel 

hieronder wordt eerst het risico beschreven, daarna de kans dat dit risico optreedt en als laatste de 

oplossing voor het voorkomen van dit risico uitgeschreven. Met deze risicoanalyse heeft de 

opdrachtgever een goed beeld waar de opdrachtgever voor moeten opletten en hoe de genoemde 

risico’s zo goed mogelijk in te perken zijn. 

 

Tijdens implementatie 
Risico Kans op 

schaal van 1 
tot 10 

Oplossing Verantwoordelijk 

Te weinig tijd om de innovatie te 

implementeren met oog op het 

tijdsbestek wat door de 

gemeentes gegeven wordt. 

Voor 2035 

6 Afspraken met opdrachtgevers 

maken rondom vrijstelling 

rondom bepaalde projecten. 

Mark-/Henk-/Marco van 
Vliet/ Martijn Walvis 

Huidige klanten willen niet extra 
betalen voor de innovatie. 
 
Prijsverhoging door hoge kosten 
van uitstootvrije machines en 
voertuigen. 
 
30 tot 50% meer (Bijlage 3.0). 

7 Van tevoren prijsafspraken 

maken met klanten en 

investeren op het uitbreiden 

van het klantbestand naar 

bedrijven die zich inzetten voor 

verduurzaming van de planeet. 

Aanbieden als optie/ alternatief 

op huidige manier van werken? 

Geleidelijk infaseren om 

klanten te laten wennen. 

Norbert 
Burgemeester/Mark-
/Marco van Vliet/Martijn 
Walvis 

 

  



Na implementatie 
Risico Kans op schaal 

van 1 tot 10 
Oplossing Verantwoordelijk 

Levensduur van de accu’s is 

korter dan de afschrijf 

termijn. 

5 tot 6 jaar levensduur 

tegenover 10 tot 15 jaar 

afschrijftermijn 

 

7 Het gebruiken van modulaire accu’s in 

keuze criteria waarbij er in de toekomst 

geïnvesteerd wordt in accu’s met een 

grotere capaciteit mochten deze op 

korte termijn al beschikbaar zijn. 

Mark-/Henk-/Marco 
van Vliet/ Martijn 
Walvis 

Een andere technologie 
wordt belangrijker. 
 
Denk aan 
Hydrozine/Waterstof 

3 De kans dat dit gebeurt is klein maar 

wel aanwezig om dit risico’s in te 

perken wordt er stapsgewijs 

geïnvesteerd in machines in plaats van 

een grote eenmalige investering. 

Testen met verschillende brandstoffen/ 

typen aandrijving 

Mark-/Henk-/Marco 
van Vliet/ Martijn 
Walvis 

Het voertuig voldoet niet aan 
de eisen van VVB omdat de 
beloofde actieradius niet 
over één kwam. 
 
Er wordt 400 kilometer maar 
hoe vertaalt dit naar de 
praktijk 

5 De eerste elektrische bedrijfswagen die 
wordt aangeschaft wordt gebruikt als 
test voertuig om eventuele 
onzekerheden in de praktijk te ervaren. 

Mark-/Henk-/Marco 
van Vliet/ Martijn 
Walvis/medewerkers 
buitendienst 

 

  



Kosten en baten 
Kosten 
Bij de implementatie komt er een eenmalige investering kijken van €569.000 waarbij ingenomen zijn 

de prijs van een nieuwe vrachtwagen (Bijlage 1.0, een nieuwe bedrijfswagen + bebouwing, een 

elektrische kraan (3.5 ton), een accu om deze kraan ter plaatse op te laden en zonnepanelen voor een 

oppervlak van 600m2 inclusief installatie en omvormers (Bijlage 3.0). Bij deze prijs kan nog €500.000 

worden opgeteld mocht er een accu op het bedrijventerrein geplaatst worden voor energieopslag. De 

eenmalige investering wordt dan €1.069.000. Hier staat een hogere, maandelijkse kostenbesparing 

tegenover door de mogelijkheid om stroom te verhandelen en het gratis laden van elektrische 

voertuigen. Mocht de huidige afschrijvingstermijn niet veranderen komt er prijsverhoging van 67% op 

voor de elektrische bedrijfsvoertuigen, de prijsverhoging ontstaat door een hogere aanschafwaarde 

van de elektrische voertuigen. Bijlage 3.0. De kostprijs voor machines gaat ook omhoog deze ligt zo’n 

45% hoger. Een vrachtwagen verschilt hier in deze is lange termijn dezelfde prijs of zelfs iets 

goedkoper dit staat wel in combinatie met de investering in een accupakket en zonnepanelen 

waardoor de gereden kilometers gratis worden. 

 

Baten 
Tegenover deze kosten staan niet direct financiële hogere inkomsten deze zou bereikt moeten 

worden door het verhogen van de uur prijs die gefactureerd wordt naar klanten. Tevens komt er ook 

een kostenvermindering door het rijden op groene zelf gewonnen en effectief ingekochte stroom. 

Naast deze kostenvermindering zijn de meeste baten op sociaal vlak. Hieronder een lijst van de 

belangrijkste baten. 

• Baten 

o Medewerkers buiten 

▪ Bus is sneller warm 

▪ Minder herrie aan je hoofd 

▪ Automaat 

▪ Lichter materiaal 

▪ Direct aan 

▪ Geen brandstoffen meer in de bus 

o Bedrijf in het geheel 

▪ Inschrijven op uitstootvrije bestekken 

▪ Mogelijk nieuwe klanten 

▪ Toegang tot zero emissie zones 

▪ Mooi bedrijfsbeeld 

▪ Minder onderhoud 

▪ Geen brandstof kosten 

▪ Niet afhankelijk van stroom en brandstofprijzen 

o Klanten VVB 

▪ Minder geluid tijdens het werk 

▪ Inschrijving uitstootvrije projecten Eibe 

▪ Mooie reclame  

▪ Werk in uitstootvrije zones uitvoerbaar. 

Met deze harde en zachte baten is VVB voorbereid op de steeds groenere toekomst en kunnen zij hier 

een belangrijke rol vervullen. 



Bijlage 
 

Bijlage 1.0 Elektrische vrachtwagen 

  



 

Bijlage 2.0: Link Miro board 

 
https://miro.com/app/board/uXjVMqwvFtU=/   

https://miro.com/app/board/uXjVMqwvFtU=/


Bijlage 3.0: Tabel kosten 
Object 
beschrijvin
g 

URL Berekening Prijs 
in 
Euro 
€ 

Percen
tage 

Elektrische 
vrachtwage
n 

https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-
bedrijfsmiddelen/elektrische-vrachtwagen-financieel-informatie 

€30
0.00
0 

 

Elektrische 
vrachtwage
n na 
subsidies  

 
300000-86000 €21

4.00
0 

 

subsidie 
elektrische 
vrachtwage
n 

https://www.rvo.nl/subsidies-
financiering/aanzet 

 
€83.
000 

 

Totale 
eigendomsk
osten 
elektrische 
vrachtwage
n + 
energiesyst
eem 

  
€67
0.00
0 

 

Totale 
eigendomsk
osten 
elektrische 
vrachtwage
n + 
energiesyst
eem met 
aftrek HBE 
inkomsten 

 
680000-64000 €61

6.00
0 

 

Totale 
eigendomsk
osten diesel 
vrachtwage
n 

  
€63
7.00
0 

 

Prijs 
verschil 
elektrische 
vrachtwage
n tegenover 
diesel 
vrachtwage
n 

 
637000-616000 €36.

000 

 

Elektrische 
bestelbus 
klein 

https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-
bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-
zijn-kosten 

€25.
000 

 

Elektrische https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische- €3.5
 

https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-bedrijfsmiddelen/elektrische-vrachtwagen-financieel-informatie
https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-bedrijfsmiddelen/elektrische-vrachtwagen-financieel-informatie
https://www.rvo.nl/subsidies-financiering/aanzet
https://www.rvo.nl/subsidies-financiering/aanzet
https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-zijn-kosten
https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-zijn-kosten
https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-zijn-kosten
https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-zijn-kosten


bestelbus 
middel 

bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-
zijn-kosten 

000 

Elektrische 
bestelbus 
groot 

https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-
bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-
zijn-kosten 

€5.0
000 

 

subsidie 
elektrische 
bedrijfswag
en 

https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-
bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-
zijn-kosten 

€5.0
00 

 

onderhoud
skosten per 
maand 
elektrische 
bedrijfswag
en 

https://www.wensink.nl/onderhoud-en-
services/abonnementen/bedrijfswagen 

 
€10
0 

 

elektrisch 
handgereed
schap 

https://www.stihl.nl/nl/zoeken?text=ap%20systeem&facets=product_
sub_group%3AAccu&offset=4&scroll=2124  

€50
0 tot 
€80
0 
incl. 
Btw 

 

Accu 
elektrisch 
handgereed
schap 

  
€30
0 tot 
€50
0 
Inc. 
Btw 

 

Accu 
elektrisch 
handgereed
schap rug 
accu 

  
€1.2
00 € 
tot 
1.80
0 
incl. 
Btw 

 

elektrische 
bouwmachi
nes 
(kranen) 
middel 
klein (3.5 
ton) 

persoonlijk contact Gerben 
 

€14
5.00
0 

 

diesel 
bouwmachi
nes 
(kranen) 
middel 
klein (3.5 
ton) 

persoonlijk contact Gerben 145000/3 afge
rond 
€48.
500 

 

toename 
prijs van 
bouwmachi

 
145000-48500 €96.

500 

 

https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-zijn-kosten
https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-zijn-kosten
https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-zijn-kosten
https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-zijn-kosten
https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-zijn-kosten
https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-zijn-kosten
https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-zijn-kosten
https://www.rabobank.nl/bedrijven/groei/duurzaamheid/elektrische-bedrijfsmiddelen/overstappen-elektrische-bestelbus-financieel-dit-zijn-kosten
https://www.wensink.nl/onderhoud-en-services/abonnementen/bedrijfswagen
https://www.wensink.nl/onderhoud-en-services/abonnementen/bedrijfswagen
https://www.stihl.nl/nl/zoeken?text=ap%20systeem&facets=product_sub_group%3AAccu&offset=4&scroll=2124
https://www.stihl.nl/nl/zoeken?text=ap%20systeem&facets=product_sub_group%3AAccu&offset=4&scroll=2124


nes 

toename 
prijs van 
bouwmachi
nes procent 

 
(145000-
48500)/48500*100 

 
199% 

subsidie 
bouwmachi
nes 

  
max, 
€30
0.00
0 
per 
mac
hine 

max. 
50% 
van de 
meerk
osten 
van de 
elektri
sche 
bouw
machi
ne 

kosten 
bouwmachi
ne met 
subsidie 
aftrek 

 
145000-96500/2 €96.

750 

 

Kostprijs 
per uur 
voor 
elektrische 
machines 

https://www.degroenekoers.nl/nieuws/een-
mix-van-schone-diesels-en-bedrade-machines 

 
€13
5 

 

Kostprijs 
per uur 
voor diesel 
machines 

https://www.degroenekoers.nl/nieuws/een-
mix-van-schone-diesels-en-bedrade-machines 

 
€93 

 

Voorbeeld 
kostprijs 
per uur 
elektrische 
machines 
toename in 
procent (12 
Tons 
mobiel) 

https://theicct.org/wp-
content/uploads/2022/01/NL-TCO-BETs-
Europe-fact-sheet-v2-nov21.pdf 

(135-93)/93*100 
 

45% 

zonnepanel
en per m2  

  
€35
5 

 

zonnepanel
en op een 
dak van 60 
bij 10 alles 
inbegrepen 

 
60*10*355 €21

3.00
0 

 

Prijs per 
kW voor 
energie 
opslag 

https://www.cumela.nl/nieuws/container-als-
reservebatterij#:~:text=%E2%80%9CDe%20prijzen%20vari%C3%ABren
%20van%20%E2%82%AC,per%20kilowatt%20het%20goedkoopst%20i
s. 

€50
0 

 

Accu voor 
 

500*1000 €50
 

https://www.degroenekoers.nl/nieuws/een-mix-van-schone-diesels-en-bedrade-machines
https://www.degroenekoers.nl/nieuws/een-mix-van-schone-diesels-en-bedrade-machines
https://www.degroenekoers.nl/nieuws/een-mix-van-schone-diesels-en-bedrade-machines
https://www.degroenekoers.nl/nieuws/een-mix-van-schone-diesels-en-bedrade-machines
https://theicct.org/wp-content/uploads/2022/01/NL-TCO-BETs-Europe-fact-sheet-v2-nov21.pdf
https://theicct.org/wp-content/uploads/2022/01/NL-TCO-BETs-Europe-fact-sheet-v2-nov21.pdf
https://theicct.org/wp-content/uploads/2022/01/NL-TCO-BETs-Europe-fact-sheet-v2-nov21.pdf
https://www.cumela.nl/nieuws/container-als-reservebatterij#:~:text=%E2%80%9CDe%20prijzen%20vari%C3%ABren%20van%20%E2%82%AC,per%20kilowatt%20het%20goedkoopst%20is.
https://www.cumela.nl/nieuws/container-als-reservebatterij#:~:text=%E2%80%9CDe%20prijzen%20vari%C3%ABren%20van%20%E2%82%AC,per%20kilowatt%20het%20goedkoopst%20is.
https://www.cumela.nl/nieuws/container-als-reservebatterij#:~:text=%E2%80%9CDe%20prijzen%20vari%C3%ABren%20van%20%E2%82%AC,per%20kilowatt%20het%20goedkoopst%20is.
https://www.cumela.nl/nieuws/container-als-reservebatterij#:~:text=%E2%80%9CDe%20prijzen%20vari%C3%ABren%20van%20%E2%82%AC,per%20kilowatt%20het%20goedkoopst%20is.


opslag 
Zonne 
energie op 
het 
bedrijfsterr
ein 1000kw 

0.00
0 

verplaatsba
re accu 
174kw 

persoonlijk contact Gerben 
 

€10.
000 

 

voorspellin
g van 
BOVAG 
over 
onderhoud 
vrachtwage
n 

   
afnam
e van 
65% 

diesel prijs 
per liter 

https://www.dcbenergy.nl/dcb-
energy/producten/adviesprijzen  

 
€1,5
3 ex. 
Btw 

 

HVO100 
prijs per 
liter 

https://www.dcbenergy.nl/dcb-
energy/producten/adviesprijzen  

 
€2,0
7 ex. 
Btw 

 

verschil 
HVO-100 
Diesel 

 
2,07-1,53 €0,5

4 ex 
Btw 

 

verhoging 
voorrijkoste
n 

 
(2,07-
1,53)/1,53*100 

 
35,30
% 

prijs per 
maand 
diesel met 
4300 liter 
getankt  

Persoonlijk contact Hans 4300*1,53  €6.5
79 

 

prijs per 
maand 
HVO-100 
met 4300 
liter 
getankt  

 
4300*2,07 €8.9

01 

 

toename 
prijs per 
maand 
diesel naar 
HVO-100 
op 4300 
liter 

 
8901-6579 €2.3

22 

 

toename 
prijs per 
jaar 

 
2322*12 €27.

864 

 

prijs per 
kWh 

  
€0,5 

 

https://www.dcbenergy.nl/dcb-energy/producten/adviesprijzen
https://www.dcbenergy.nl/dcb-energy/producten/adviesprijzen
https://www.dcbenergy.nl/dcb-energy/producten/adviesprijzen
https://www.dcbenergy.nl/dcb-energy/producten/adviesprijzen


prijs 
betimmere
n bus 
gemiddeld 

https://www.tecnolamsrl.nl/kennisbank/kosten-
bedrijfswageninrichting/#:~:text=Wanneer%20je%20kiest%20voor%2
0een,oneindig%20veel%20mogelijkheden%20in%20zijn.  

€5.0
00 

 

multilader 
Stihl 

https://www.stihl.nl/nl/p/energiebeheer-
multilader-al-301-4-135006 

 
€34
9 

 

besparing 
brandstof 
kosten 

   
44% 

subsidie 
MIA 

https://data.rvo.nl/subsidies-regelingen/milieulijst-en-
energielijst/miavamil/elektrisch-aangedreven-bestelauto 

max 
€11.
000 
per 
voer
tuig 

 

MIA accu 
pakket 
subsidie 

https://data.rvo.nl/subsidies-regelingen/milieulijst-en-
energielijst/miavamil/accu-biogasaggregaat-voor-stroomvoorziening-van-
lokale-activiteiten 

max 
36% 

VIMAL accu 
pakket 
subsidie 

https://data.rvo.nl/subsidies-regelingen/milieulijst-en-
energielijst/miavamil/accu-biogasaggregaat-voor-stroomvoorziening-van-
lokale-activiteiten 

max 
75% 

meerprijs 
elektrische 
bestelbus 

  
€15
000 

 

besparing 
onderhoud
skosten 
elektrische 
bestelbus 

   
20% 

afschrijf 
termijn van 
10 jaar 
diesel bus 
prijs per 
jaar 

 
30000/10 €30

00 

 

afschrijf 
termijn van 
10 jaar 
elektrische 
bus prijs 
per jaar 

 
50000/10 €50

00 

 

toename in 
afschrijf 
kosten per 
jaar in 
procent 

 
(5000-
3000)/3000*100 

 
66,70
% 

afschrijf 
termijn van 
15 jaar 
elektrische 
bus prijs 

 
50000/15 €33

34 

 

https://www.tecnolamsrl.nl/kennisbank/kosten-bedrijfswageninrichting/#:~:text=Wanneer%20je%20kiest%20voor%20een,oneindig%20veel%20mogelijkheden%20in%20zijn.
https://www.tecnolamsrl.nl/kennisbank/kosten-bedrijfswageninrichting/#:~:text=Wanneer%20je%20kiest%20voor%20een,oneindig%20veel%20mogelijkheden%20in%20zijn.
https://www.tecnolamsrl.nl/kennisbank/kosten-bedrijfswageninrichting/#:~:text=Wanneer%20je%20kiest%20voor%20een,oneindig%20veel%20mogelijkheden%20in%20zijn.
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https://data.rvo.nl/subsidies-regelingen/milieulijst-en-energielijst/miavamil/accu-biogasaggregaat-voor-stroomvoorziening-van-lokale-activiteiten
https://data.rvo.nl/subsidies-regelingen/milieulijst-en-energielijst/miavamil/accu-biogasaggregaat-voor-stroomvoorziening-van-lokale-activiteiten
https://data.rvo.nl/subsidies-regelingen/milieulijst-en-energielijst/miavamil/accu-biogasaggregaat-voor-stroomvoorziening-van-lokale-activiteiten
https://data.rvo.nl/subsidies-regelingen/milieulijst-en-energielijst/miavamil/accu-biogasaggregaat-voor-stroomvoorziening-van-lokale-activiteiten
https://data.rvo.nl/subsidies-regelingen/milieulijst-en-energielijst/miavamil/accu-biogasaggregaat-voor-stroomvoorziening-van-lokale-activiteiten


per jaar 

vergelijking waarin de afschrijving van de diesel bus 10 jaar 
blijft en die van de elektrische 15 wordt 

(€3.334- 
€3.000)/€300* €100 

 
11,13
%      

Totaal 
eenmalige 
kosten 

  
€56
884
9 

 

Maandelijk
se kosten 

  
€89
01 

 

 


